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一、企业概况

1.企业简介

温州市天罡贸易有限公司是经国家商务部批准，主要以经营小型家

用电器为主的工贸一体的专业性公司，享有自营、代理进出口权。公司

成立于 2004 年 8 月 24 日，注册资金 500 万元人民币，产品主要出口到

美国、欧洲、南美、中东和非洲等国家。

2.组织架构与员工队伍

公司总部位于繁华的温州市中心区，在义乌、宁波、深圳、上海等

地设有办事处，为拓展国际市场，分别在西班牙、法国、美国和香港设

立办事处，致力于大力推广本公司自有品牌 PRITECH 的电器产品。本公

司还在温州龙湾工业区拥有全资配套生产工厂，在浙江、广东、上海等

地区拥有众多的合作配套生产基地。经过多年的努力，公司建立起一支

专业化的电器经营、管理、销售团队，有近 60位专业外贸业务人员。设

有专业的销售、生产、开发、设计、质检、物流部门，形成了从设计、

开发、生产、管理到售后服务的一条龙服务体系，公司带有自主知识产

权产品的 OEM 和 ODM 服务更为 PRITECH 品牌产品的国际化增加了新的发

展思路。

3.企业实力

公司品牌商标 PRITECH 已在国内、欧盟、日本、香港、台湾成功注

册。公司自成立以来，家用小电器的出口业务每年保持稳定增长态势，

特别是小家电自有品牌 PRITECH 的推广和发展，是公司增长最快的业务

模块，2015 年公司进出口总额达 1.26 亿美金。近年来，公司获得的荣
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誉称号有：《浙江省出口名牌》，《鹿城区名牌商标》，《浙江省科技

型中小企业》，《温州市龙头企业》，《鹿城区外贸流通企业出口十强》、

《鹿城区商贸业五十强企业》，《鹿城区专利示范企业》，《鹿城区名

牌商标》，《鹿城区百强企业》，《鹿城区诚信守法企业》，《鹿城区

外贸运行调查监测工作先进单位》。

4.参与职教情况

温州职业技术学院国际商务专业与温州天罡贸易有限公司在 2023

年正式启动校企合作，双方致力于通过校企合作双导师制模式，解决区

域内跨境电商领域直播人才供需不匹配的问题。通过产教融合，共同推

动教学创新，为学生提供真实的工作场景和实践机会，为企业输送高质

量人才。

二、企业参与办学总体情况

1.办学类型

面向跨境电商行业快速发展的人才需求，温州职业技术学院国际商

务专业与温州天罡贸易有限公司采用短期联合培训的形式，基于用“岗

课赛”结合的人才培养模式实现学生海外直播技能的提升。

2.办学成效

通过校企合作，项目取得了以下显著成果。第一，校企合作培训质

量持续优化，学校与企业多次探讨联合培训的内容与模式，结合行业需

求，设定培训重点，涵盖直播运营、内容创意、市场分析等。第二，实

训效果显著，学生参与企业真实运营项目，成功打造多个 TikTok 优秀账

号，实践成果获得企业与行业的高度认可。第三，成果评比机制完善，
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在培训结束后，通过直播带货大赛等活动评选优秀学生，为学生提供展

示机会并激励他们持续进步，并直接为优秀学生提供较高薪资水平的就

业岗位。

图 1 培训成果（学生运营 TIKTOK 优秀账号）

三、企业资源投入

1.经费投入

企业投入人力、物力、产品支持、现金奖励等合计数万元，包括：

如搭建 TIKTOK 海外账号的日常管理运营费用、竞赛奖金，运营样品等，

并为优秀学员提供企业产品奖励，促进学生学习级竞赛积极性，校方设

立专项经费支持课程研发及实践教学，确保教学资源与时俱进。
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图 2 企业为竞赛优秀学生颁奖

2.人力资源投入

校企双元制导师培养模式下，企业导师由温州天罡贸易有限公司派

遣资深直播运营专家参与教学，重点指导学生在 TikTok 直播策划、数据

分析等核心环节的能力提升。学校教师由国际商务专业教师全程跟踪学

生学习进度，重点教授理论知识并协助企业导师完成课程衔接。

3.物力投入

企业方面，天罡贸易有限公司提供直播样品间及先进设备供学生进

行实际操作，包括专业的直播灯光、高清摄像设备等。学校方面，校方

提供树人堂和力行楼等教学场所，用于理论课程与评比活动，并配备网

络教学平台支持远程指导。
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图 3 企业投入的产品

四、企业参与“五金”建设

1.专业建设

校企双方联合构建了以“实用性、创新性、开放性”为核心的直播

电商课程体系，包括“直播策划与设计”，“内容创意与制作”，“电

商数据分析”等模块。建立“校企联合教研室”，由校企双方共同参与

课程内容研发，确保教学内容紧贴行业发展需求。

此外，一方面天罡贸易推荐专家参加专业指导委员会，与学校共同

制订具有鲜明职业性、应用性特色的人才培养方案，进行专业建设和共

同开发课程教学资源，提供课程资源资料 20余份，聘为校外兼职教师授

课 200 课时；另一方面加强校企互动，天罡贸易推荐企业专家到学校做

学术报告 2 人次，向国际商务专业提供相关技术信息、咨询等服务 10人

次，在专业建设方面开展了深入合作。
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2.课程建设

采用“课堂教学+企业实践”相结合的三阶段培养模式，在基础阶段，

在校学习国际商务专业的基础课程，如国际市场营销、国际贸易实务等，

培养学生的理论素养。在双导师专项培养阶段，在企业导师和专业老师

的指导下，学习直播策划、运营技巧及跨文化沟通等技能，并参与直播

模拟训练。最后进入综合阶段，学生深入企业实际运营场景，参与 TikTok

账号创建及运营，完成直播目标并接受企业评价。这种合作模式不仅提

高教学效果，还帮助学生更好地掌握行业知识和技能。

3.教材建设

教材建设是天罡贸易参与教育教学改革的一个方面。企业参与学院

教材建设，与教师合作编写符合行业发展和职业要求的优质教材，推动

教材更新和教学方法改革，提高教材质量和教学效果。这种合作模式帮

助学生更好地掌握行业知识和技能，提高他们的就业竞争力。

4.教师队伍建设

校企双方以双导师制为基础，企业导师侧重实践技能传授，学校教

师负责理论知识讲授及学术能力培养，企业导师每年接受学校组织的教

育教学能力培训，学校教师定期参加企业业务培训，确保双方教学能力

与时俱进。
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图 4 企业导师授课

5.实习、实训基地建设

实训基地建设是天罡贸易参与教育教学改革的另一个重要环节。企

业提供资金和技术支持，为学生提供实践教学和技能训练的场所，增强

学生的实践能力和就业竞争力。在实训基地建设过程中，天罡贸易提供

场地、设备和技术支持，为学院捐赠实训设备等教学资源，改善实训条

件。同时，企业还派遣技术专家到学院进行实训指导和技术支持，帮助

学生掌握实际操作技能和解决实际问题的能力。

五、助力合作院校随企出海

通过与温州职业技术学院的合作，温州天罡贸易有限公司得以更深

入地了解教育行业的市场需求和发展趋势，从而为其在电商领域的产品

和服务进行更有针对性的市场定位和推广。同时，学院也通过天罡贸易

的资源和渠道，将其教育资源和成果更好地推向国际市场，实现更广泛

的社会价值和经济效益。这种互利共赢的合作模式有助于双方在市场拓



8

展方面取得更大的成功。

校企双方形成了资源共享、互利共赢的可持续生态，不仅为进一步

拓宽合作领域奠定基础，也为区域内企业注入了优质的人才资源，更为

其他院校与企业的产教融合提供了可借鉴的范式。通过随企出海的合作

模式，企业与学院共同推动了技术创新和产业升级，提升了企业的核心

竞争力和市场占有率。未来，双方将继续深化合作，共同探索更多合作

领域和合作方式，为推动电商产业的高质量发展贡献智慧和力量。

随着我国职业教育国际化进程的不断深入，学院将持续深耕细作职

业教育“随企出海”，创新人才培养模式，让更多留学生在这片充满机

遇与挑战的国际商贸舞台上绽放光彩，倾力打造职教国际交流合作的亮

丽名片，持续推动职业教育国际化工作走出国门、走向世界。

六、校企深度合作

1.政策引领

教育部等六部门制订了《职业学校校企合作促进办法》（教职成〔2018〕

1 号）通过明确政府、行业组织、职业学校和企业在合作中的权责，构

建校企双主体育人模式，规范校企合作的实施路径和合作形式。政策要

求校企共同设计专业标准、课程体系和教学资源，鼓励企方参与职业学

校办学，积极承担学徒培养、职工培训和技术创新任务；同时，政府部

门以产业规划、政策激励、信息平台建设、专业设置审批、财政税收优

惠等多种手段引导和支持校企合作的深入与长期发展。通过建立绩效评

价和监督机制，强调权益保障及社会责任，将校企合作纳入职业学校办

学水平和企业社会责任报告的考量范畴，从而实现校企深度融合、互利
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共赢，并推动职业教育更好地服务区域经济与产业升级。

温州职业技术学院携手温州天罡贸易有限公司坚持育人为本，贯彻

国家教育方针，培养高素质跨境直播技能人才校企，双方深入推进产教

融合，不断提升校企合作质量和协同育人水平，协同育人效果通过教学

质量、就业情况、学生满意度等多方面进行评估，学校已制定试点工作

绩效考核办法及激励机制，评选并奖励优秀实习指导教师、学生，以提

高教师与学生的专业技能、责任感和社会服务意识。最终有效提升协同

项目价值，谋求利益共赢。

2.“双导师”机制助力互补增值

校企双方通过“双导师”校企合作机制，将院校的专业教师与企业

资深从业人员共同纳入人才培养体系中，从而实现理论与实践的深度融

合和高效对接。该机制下，每一位参与项目的学生通常配备一名学院导

师和一名企业导师。学院导师多为具备丰富教学经验与专业理论研究背

景的专业教师，主要负责学生的知识传授、课程辅导和学术能力提升。

能够从学术视角为学生提供直播电商理论框架、产业发展趋势以及相关

政策法规的系统指导。另一方面，企业导师多为来自温州天罡贸易有限

公司一线或中高层岗位的资深专业人士，其在直播电商行业拥有丰富的

实战经验与市场资源积累。为学生提供从选品、内容策划、脚本编写、

场景搭建、互动技巧到复盘分析的全过程业务实战指导，并根据市场动

态和企业经营策略实时更新教学内容。该“双导师”机制强调的是双向

互动与互补增值。企业导师可根据行业动向和直播平台规则的变化，为

学校导师提供一手产业资讯和实践案例素材；学校导师则可将专业前沿
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研究成果、教学设计与行业需求相结合，将产业最新趋势纳入课程体系

中，为企业提供可持续的人才储备和理论参考。

图 5 双导师制开班仪式

七、问题与展望

1.存在的问题

校企双方产教融合的深化中，项目仍面临若干挑战。首先，直播电

商市场的高速发展使得教学内容与技能培训需实时更新，如何精准匹配

课程设计与行业动态成为亟待解决的关键难题；同时，学生背景多元化

也要求培训模式更加灵活，需进一步探索以满足不同学习者的特定需求

与成长路径。

2.未来展望

在此基础上，未来的发展方向不仅在于持续深化现有产教融合模式，

还应通过扩大合作规模、吸纳更多优质企业伙伴加入，构建稳定而多元
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的校企联盟。同时，探索线上线下融合的教学方式，将国际视野融入跨

境电商人才培养体系中，有望大幅度提升教育的灵活性与实效性。借助

这些举措，以温州为核心的区域直播电商教育培训基地建设可逐步成形，

从而打造出“校企联动、产教协同”的创新范例，为区域经济发展与人

才升级提供强有力的支撑与示范效应。
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